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TALLER NACIONAL DE LA OMC SOBRE TEORÍA Y TÉCNICAS DE NEGOCIACIÓN


[Lugar], Bogotá - del 27 al 30 de octubre de 2026
Propuesta de programa 

Instructores/as:	Sra. Laura Gómez Bustos, Instituto de Formación y Cooperación Técnica.
Dra. Kenza Le Mentec, Instituto de Formación y Cooperación Técnica.

Objetivo General: 	Familiarizar a los/las participantes en las teorías y conceptos de las negociaciones comerciales y practicar, a través de ejercicios y simulaciones, las principales técnicas y habilidades de negociación. 


DESCRIPCIÓN GENERAL
El taller se compone de sesiones teóricas y prácticas durante las cuales los/las participantes podrán familiarizarse con elementos y conceptos generales de la teoría de la negociación. También podrán familiarizarse, a través de sesiones interactivas y ejercicios, con los vínculos entre la teoría de la negociación y las negociaciones comerciales multilaterales en el contexto de la OMC y la experiencia colombiana en negociaciones comerciales internacionales.

[bookmark: _Hlk194060990]Martes, 27 de octubre de 2026

	[bookmark: _Hlk529464742]Hora
	Contenidos

	8:30 – 9:00
	Registro

	9:00 – 9:30
	Palabras de apertura:
· Representante del Gobierno de Colombia
· Representante de la OMC

	9:30 – 10:15
	Repaso general sobre la OMC y el sistema multilateral de comercio 
(dinámica interactiva para romper el hielo)

	10:15 – 10:30
	Pausa café

	10:30 – 12:00
	Repaso sobre temas específicos relevantes: 
· Aranceles y consolidaciones arancelarias
· Reglas de la OMC en materia de Acuerdos Comerciales Regionales 

	12:00 - 12:30
	Negociaciones en la OMC: Enfoques y lecciones aprendidas relevantes para negociadores/as de comercio internacional

	[bookmark: _Hlk194061019]12:30 – 13:30
	Almuerzo

	13:30 – 14:30
	Temas de actualidad y panorama de los debates actuales en la OMC 

	14:30-15:45
	Negociaciones de tratados de libre comercio (pasadas y en curso) de Colombia: retos, oportunidades y lecciones aprendidas
· Presentación de las autoridades colombianas
· Debate general

	15:45 – 16:00
	Pausa café

	16:00– 17:00
	Introducción a la teoría de las negociaciones






Miércoles, 28 de octubre de 2026

	Sesión
	Contenidos

	9:00 – 9:15
	Repaso Día 1

	9:15 – 10:30
	Teoría de las negociaciones (continuación): Ejercicios prácticos 

	10:30 – 10:45
	Pausa café

	10:45 – 11:15
	Teoría de las negociaciones (continuación): Ejercicios prácticos

	11:15 – 12:30
	Conceptos básicos de la teoría de las negociaciones. Ejercicios 1 & 2

	12:30 – 13:30
	Almuerzo

	13:30 – 15:45
	Ejercicios 1 & 2

	15:45 - 16:00
	Pausa café

	16:00 – 17:00
	Análisis de los ejercicios 1 & 2



Jueves, 29 de octubre de 2026

	Sesión
	Contenidos

	9:00 – 10:30
	Teoría de las negociaciones (continuación): Presentación del ejercicio 3 sobre el dilema del prisionero

	10:30 – 10:45
	Pausa café

	10:45 – 12:30
	Ejercicio 3: Dilema del prisionero (continuación)

	12:30 – 13:30
	Almuerzo

	13:30– 15:45
	Ejercicio 3: Dilema del prisionero (continuación del ejercicio y análisis de los resultados)

	15:45 - 16:00
	Pausa café

	16:00 – 17:00
	Negociación de textos (teoría y ejercicio práctico)



Viernes, 30 de octubre de 2026

	Sesión
	Contenidos

	[bookmark: _Hlk148004620]09:00 – 09:45
	Ejercicio 4: Negociación de textos (análisis de los resultados)

	09:45 – 10:30
	Introducción al ejercicio 5 sobre simulación de negociaciones

	10:30 – 10:45
	Pausa café

	10:45 – 12:30
	Ejercicio 5: Simulación de negociaciones

	12:30 – 13:30
	Almuerzo

	13:30 – 15:00
	Ejercicio 5: Simulación de negociaciones (análisis de los resultados)

	15:00 – 15:30
	Recapitulación y evaluación

	15:30 – 16:00
	Ceremonia de clausura
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